"Et si votre entreprise n'avait
plus besoin de deviner ?"

"J'ai toujours fonctionné sans IA et ca marche trés bien.
Pourquoi j'en mettrais ?"

On comprend. Et dans bien des cas, ¢a continue de marcher.

Mais la vraie question, c'est : combien ¢a vous colite de ne pas savoir ?
e Un pic de fréquentation qui prend tout le monde de court ?
e Une rupture de stock le jour ou la demande explose ?
e Une panne qui arréte la prod pendant 48h ?

C'est précisément la que I'lA prédictive change la donne.

Ce que fait I'lA prédictive (et ce qu'elle ne fait pas)
L'IA ne fait pas de miracles.

Ce n'est pas une baguette magique, ni un outil qui décide a votre place.

Elle ne va pas inventer ce que vous ne savez pas déja.
Mais elle le calcule plus vite, plus finement, en s'appuyant sur I'ensemble de
vos données passées.

Elle ne remplace pas I'humain, mais elle transforme la facon de décider.
Elle donne de la visibilité Ia ou il y avait de l'incertitude.
Elle permet de voir venir, d'ajuster plus tét, de piloter avec plus de recul.

L'IA ne remplace pas votre expérience.
Elle la compléte. Et lui donne un coup d'avance.

Bien utilisée, I'lA prédictive devient un accélérateur de décisions.
Un appui fiable pour mieux piloter au quotidien.

Et une chose est claire : sans votre expertise métier, I'lA ne sert arien.
C'est en croisant votre connaissance du terrain avec la puissance du modele
qu’on crée de la valeur.

Un exemple concret : anticiper le churn client
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Une entreprise propose un service a ses abonnés ou utilisateurs.

Certains clients partent sans laisser de traces visibles. Pas de plainte, pas
d'alerte.

Mais si on regarde mieux, l'usage baisse, les interactions se raréfient, les
signaux faibles s'accumulent.

Avec I'lA prédictive, on analyse vos données d'usage, de transaction ou de
relation, et on identifie les combinaisons de comportements qui préecedent un
départ.

Moins de résiliations surprises
Actions préventives ciblées
Meilleure rétention client

Ce qu'un tableau de bord ne peut pas faire
Un dashboard vous dit ce qui s'est passé.
L'IA prédictive vous dit ce qui risque d‘arriver.

Et surtout, elle s'ajuste en permanence, en intégrant les corrélations peu
visibles a I'ceil nu.

Et dans votre secteur, ¢a donne quoi ?

* Industrie & logistique

- Anticiper les pannes, ajuster les stocks, optimiser les flux
‘. Retail & tourisme

-> Prédire I'affluence, mieux planifier les équipes, lancer les bonnes campagnes
au bon moment

IZ] Santé, énergie, collectivités

-> Prévoir les flux, mieux répartir les ressources, anticiper les tensions

Ce que fait ExcellerlA (et ce qu’on ne fait pas)
On ne vend pas de promesse floue.
On ne vous parle pas de “transformation digitale”.

On se branche a vos données existantes, on repére les moments clés a prédire,
et on vous montre si on peut faire la différence. Rapidement.
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| fréquentation, baisse d'activité, panne a venir, pic inattendu...

tJ Partenaire Minalogic ? Testez gratuitement
On propose des POC gratuits sur vos données réelles jusqu’a fin juin.
Pas besoin d'y croire, juste de vérifier.

~ Ou répondez directement a ce mail pour nous parler d'un cas métier :
sophie@excelleria.com &
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